
 قصة نجاح





 (تسويق)محمد سجيني : الطالب
 يونيليفرشركة 



 (إدارة موارد بشرية) الغامديالمهند : الطالب
 كريستلشركة 



 (محاسبة) الحاشديمحمد : الطالب
 ويونغ إيرنستشركة 



 (إدارة موارد بشرية) زنادةرفا أبو : الطالبة
 بقشان -كولا  ببسيشركة 



 (نظم معلومات إدارية) عبدالحميدماجد : الطالب
 بنك ساب



 (تمويل) بادكوكعمر : الطالب
 شركة زهير فايز



 ميسا صالح فراش : الطالبة
 (إدارة خدمات صحية ومستشفيات)

 المركز الطبي الدولي



 الخيبري سماهر: الطالبة
 (إدارة خدمات صحية ومستشفيات)

 المركز الطبي الدولي



 (محاسبة) بشاوري عبدالله: الطالب
 كوبر هاوسووتر  برايسشركة 



 كيف تحقق هذا النجاح ؟



 التدريب التعاوني هدف إستراتيجي للكلية
 :  رسالتنا •

بيئة عملية متميزة يتدرب بها طلابنا لصقل اختيار •
 مهاراتهم العلمية 

 
 :  رؤيتنا •

 طلابنا الاختيار الأمثل للتدريب في بيئة العمل  •
 
 :إستراتيجيتنا •

تدريب مع كبرى الشركات داخل المملكة العربية •
 السعودية 

 تدريب مع كبرى الشركات في الخارج•
 



 كيف تحقق هذا النجاح ؟



 كيف تحقق هذا النجاح ؟
ية
كل
 ال



 الخطوات العملية لتنفيذ البرنامج
 :  تصميم البرنامج •

 اتفاق الأقسام العلمية على تفاصيل البرنامج•
 الطالب هو الحلقة الأقوى •

 :  اختيار جهات التدريب •
 زيارات ميدانية من الطلاب•
 حفل تدشين البرنامج•
 البرنامج مسؤوليزيارات ميدانية من •
 توقيع مذكرات التعاون  •

 :اختيار الطلاب •
 تحديد الفرص التدريبية •
 طلبات انضمام الطلاب للبرنامج•
 تحديد الطلاب المتدربين•

 



 الدروس المستفادة



 الدروس المستفادة
 الطالب هو أفضل قناة إعلامية للجامعة  •

  
 الصرامة في تطبيق البرنامج •

    
 تقديم الجودة على الكم •
 



 شكراً لحسن الاستماع


